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IKT startup cégek 

nemzetközi piacra lépését segítő 

szakértői, mentori hálózat kialakítása 
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Startup láz 
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• Startup  

• A nagy cégek nem képesek lépést tartani a 
startupokkal 

oSpin-offok indítása 

oStartup módszerek alkalmazása (pl.: lean) 

•  Soha nem volt ilyen könnyű startupot indítani 

oHiventures 9 millió seed, preseed fázisra 

• Olyan mennyiségű tőke van a piacon, amit 
nem képes az felszívni 

 



INPUT projekt alapadatok 

Megvalósító:                Kormányzati Informatikai Fejlesztési Ügynökség (KIFÜ) 

Szakpolitikai felelős:   Nemzeti Fejlesztési Minisztérium 

      Infokommunikációért és Fogyasztóvédelemért Felelős Államtitkárság 

 

Projekt időtartama:  2016. április - 2019. március 31-ig 

Lefedettség:    KMR régión kívül országos lefedettség 12 egyetemi város  

   köré szerveződött területi koordinátor hálózat 

 

Fő célkitűzések: 

• 200+ startup számára segít globális szintre lépni  

• 150+ rendezvényt szervez országos szinten  

• 800+ startup résztvevőt von be a programba 
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Az INPUT projekt célja 

• IKT vállalkozások versenyképességének javítása, az IKT startup vállalkozások 

hatékonyságának, jövedelemtermelő képességének, nemzetközi versenyképességének, 

nemzetközi piacra jutásának erősítése 

• A magyar IKT Startup ökoszisztéma átalakulásának és növekedésének megkönnyítése 

• Olyan kedvező környezet megteremtése, amely nagyban hozzájárul a magyar innovációs 

ötletek kedvező külföldi megítéléséhez, ezáltal minél több innovatív termék és szolgáltatás 

külpiacra jutásához 

 

Legyenek új magyar sikertörténetek az informatikában, új Prezik, Ustreamek, 

és tartsuk itthon a kiváló magyar mérnököket, IT szakembereket! 
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Alapelveink 

1. Mindig a célcsoport legyen a fókuszban 

2. A közös értékteremtésen van a hangsúly – nem szeretnénk új szereplővé válni az 

ökoszisztémában, nem szeretnénk senkinek a versenytársa lenni - csak facilitátori 

szerepet töltünk be 

3. A program nem oszt közvetlen pénzbeli támogatást, a célcsoport fejlesztését 

térítésmentesen igénybe vehető szolgáltatásokkal támogatja. 
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„Adj mielőtt kapni szeretnél” gondolkodásmód és szemlélet formálás. 



Célcsoport 

A kevésbé fejlett régiókban 

tevékenységet folytató 

• hazai IKT startup vállalkozások, 

• innovatív projekteket 

kezdeményező természetes 

személyek. 
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3 pillér mentén felépülő program 

7 

Képzések, 

 rendezvények 

Országos koordinátor 

és mentor hálózat 

Nemzetközi részvétel, 

piacra lépés 

támogatása  
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Területi koordinátorok 



Koordinátor hálózat 

A területi koordinátorok feladata a helyi 

szereplők bevonásával az 

együttműködésének facilitálásával IKT 

ötletek, projektek és projektgazdák 

felkutatása, helyi vállalati mentorok, 

projekt támogatók bevonása. 
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0 Ponti felmérés 2016 - Szeged 
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• Nincs startup mentorhálózat! 

• Nincs startup mentor! 

• Két inkubátor (de csak egy valódi) 

o Szegedi Inkubátorház – volt inkubátor valamikor! 

o DISZK Inkubátorház 

• Önkormányzat nem vállalt szerepet 

• Iparkamara nem vállalt szerepet 

 

 



0 Ponti felmérés 2016 - Szeged 
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• Önszerveződő csoportok 

o SzegedGYEEKClub 

o Szeged Tech Meetup 

o SzegedBoost 

o I-Tech Szeged 

o Hackerspace 

o Cloudess 

• Coworking iroda 

o Jumpstart  

 

 

 

Az ökoszisztéma valódi segítői: 



INPUT csak facilitál 
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• SZEGEDI TUDOMÁNYEGYETEM 

• Szent-Györgyi Albert Agóra - Informatórium 

• Creative Accelerator Kft. 

• Szeged Pólus Nonprofit Kft. – Szeged város 

• Sundealab 

• DISZK Inkubátorház 

• Szakközépiskolák (Déri Miksa) 

• Jumpstart 

 

 

 

 

 

 

 



Mentorálás 

A mentor hálózat lehetővé teszi, hogy az innovatív 

ötletek gazdái megkaphassák mindazt a segítséget, 

amelyre az adott helyzetben a sikerhez szüksége van 

egy startupnak. 

A pro-bono mentorok készek megosztani a 

tapasztalatukat és a tudásukat a kiváló startupokkal. 

Hisszük, hogy bárkiből válhat jó mentor. Egy jó mentor 

nagyon sok értékkel, kapcsolattal, tapasztalattal tudja 

segíteni a startupokat. 

Célunk, hogy a programban tevékenykedő mentorok 

hosszútávon együtt dolgozzanak a startupokkal. 
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Rendezvények 

A program egyik kulcsfontosságú eleme az igény 

szerint megvalósítandó képzés és egy új 

szemléletmód kialakítása. 

A piacra jutást előkészítő szemléletformáló előadások 

és workshopok megfelelő ismeretanyag átadásával 

segítjük a startupokat és innovatív ötletek gazdáit a 

kitűzött cél felé, hogy minél hatékonyabban és 

eredményesebben találjanak termékük, 

szolgáltatásuk számára nemzetközi piacot. 
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Startup életciklusoknak megfelelő 

képzések 

1. Problem/Solutiom fit 
Van egy ötlet, ezért a 
hogyan tovább a 
legfontosabb kérdés. Az 
azonosított problémára 
van megoldási javaslata, a 
kérdés az, hogy ez 
megállja-e a helyét a 
piacon? Továbbá, hogy ez 
valóban létező probléma-
e? A megoldási javaslat 
tényleg megoldást jelent-
e? Hajlandó-e valaki ezért 
a megoldásért fizetni? 
 

2. MVP 
MVP – prototípus, ahol a 
MINIMUM a lényeg, a 
kipróbálható változat, ami 
a hipotézis 
alátámasztójaként 
funkcionál. 
 

3. Product/Market fit 
A felhasználók értik és már 
használják a terméket. 
Tudják, hogyan érhetik el 
őket, emiatt pedig képes a 
növekedésre.  A hangsúly 
már a növekedésen van. 
 
 

4. Growth stage 
Ismerik a piacot. 
A növekedés van a 
fókuszban, még több aktív 
felhasználó szerzése. 
Erőforrásra van szükség – 
PÉNZ + EMBER; folyamatos 
növekedéshez – 
folyamatos kísérletezésre 
van szükség. 
 

5. Maturity stage 
Innováció adaptálás ciklusa. Azaz, azokat a 
felhasználókat kell megszólítani, akiket eddig nem értek 
el. Új csatornák, új csapatok – cégvásárlások. 
 



Nemzetközi piacra jutás 

A Program hangsúlyos eleme a nemzetközi piacra 

jutást segítő pillér. Ez a pillér a célpiacokon elismert 

partnereink és  Magyarországon tevékenykedő 

segítőik hálózataként jön létre. 

Keményen dolgozunk azért, hogy erős kapcsolatokat 

alakítsunk ki és tartsunk fent a nemzetközi partnerek és 

Magyarország között. Úgy gondoljuk, hogy egy meg 

egy több mint kettő és amikor a magyar innováció 

összetalálkozik a nemzetközi piacon elérhető 

szakértelemmel, akkor kiváló lehetőségek adódnak. 
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Nemzetközi Üzletfejlesztési Csapat 

Ez a programnak egy nagyon egyedi része. 

Meghívunk minden fő célpiacról egy-egy 

ambiciózus fiatal tehetséget Magyarországra, 

hogy csatlakozzon a nemzetközi üzletfejlesztési  

csapathoz fél évre. 

Ez a csapat csodálatos aktív hónapokat tölt nálunk, 

segíti a kiváló startupok fejlesztését, és miután 

visszatérnek hazájukba, fontos részévé válnak a 

globális hálózatnak. 
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Ezt szeretnénk elérni 

18 



Kit várunk a Projektbe? 

•Ötletgazda 

• Mentor 

• Partner 
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www.inputprogram.com 
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Köszönöm a figyelmet! 

INPUT Program  

Karmann Roland  

+3670/669-5662 

karmann.roland@kifu.gov.hu 
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